II Открытый конкурс студенческих стартап-проектов «ИнНаСтарт» объявляет Гродненский государственный университет имени Янки Купалы
С целью экспертной поддержки и содействия в развитии инновационных бизнес-идей на ранней стадии и стимулирования студентов и магистрантов университета и учащихся колледжей создавать инновации и предлагать оригинальные продукты (технологии, товары и услуги,) Гродненский государственный университет имени Янки Купалы объявляет конкурс стартап-проектов «ИнНаСтарт». 

Приглашаем принять участие в конкурсе всех, у кого есть идеи инновационных стартап-проектов на любой стадии развития в различных отраслях и сферах деятельности, направленных на разработку и производство нового товара, технологии или услуги с использованием результатов НИОК(Т)Р, имеющих потенциал коммерциализации.

Конкурс стартап-проектов проводится по приоритетным направлениям научных исследований и научно-технической деятельности в Республике Беларусь по следующим номинациям:

«Лучший стартап-проект – ТЕХНОЛОГИЯ»;

«Лучший стартап-проект – ПРОДУКТ»;

«Лучший стартап-проект – УСЛУГА»;

«Лучший стартап-проект – СОЦИАЛЬНАЯ ИННОВАЦИЯ»

Конкурс проводится в несколько этапов

1 Этап. Подготовительные тренинги

С 1 февраля по 15 марта 2018 г будут проведены тренинги по темам: поиск инновационных идей, подбор команды, разработка идей, бизнес-моделирование, представление идеи, создание презентации, презентация идея и др.

2 Этап. Подача проектов для участия в конкурсе

До 15 марта 2018 года участники конкурса (индивидуально или в составе команды до 3-х человек) регистрируют проекты на web-странице конкурса http://grsu.by/startup/. Для регистрации необходимо заполнить и прикрепить:

 1. Заявку с подписями всех участников проекта. Приложение 1.
 2. Проект. Рекомендуемая форма представления проекта представлена в Приложении 2.

3 Этап. Отборочный тур

Отбор проектов для финала конкурса осуществляет жюри конкурса по результатам рассмотрения поданных участниками проектов. Для участия в очном финальном туре отбираются не более 10 проектов по следующим критериям:

· инновационность; 

· востребованность (актуальность);

· жизнеспособность (практическая реализуемость);

· перспективность (конкурентоспособность);

· наличие обоснованной бизнес-модели.

4 Этап. Финал. Стартап бой

В финале конкурса состоятся презентации проектов, консультации с экспертами,  нетворкинг.

По итогам конкурса будут определены победители, которые получат призы, сертификат и возможность пользоваться услугами научно-технологического парка в течение 12 месяцев бесплатно.

Также по итогам конкурса жюри будет определен лучший проект – претендент на Гран-при в форме гранта на создание стартапа – резидента научно-технологического парка с объемом и источниками финансирования, определенными на основе разработанного бизнес-плана.

Дополнительная информация о конкурсе: 

Опекун Елена Владимировна, +375 152 742975, +375 29 5873429, opekoun@grsu.by
Приложение 1

ЗАЯВКА

участника открытого конкурса 

студенческих  стартап-проектов «ИнНаСтарт»

Название проекта________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________
Ваш стартап-проект – это:

· ТЕХНОЛОГИЯ

· ПРОДУКТ

· УСЛУГА

· СОЦИАЛЬНАЯ ИННОВАЦИЯ
Фамилия имя отчество1 автора ___________________________________________________
Контакты (телефон, e-mail) _______________________________________________________
Факультет (колледж), курс________________________________________________________

Фамилия имя отчество 2 автора (если применимо)____________________________________
Контакты (телефон, e-mail) _______________________________________________________
Факультет (колледж), курс________________________________________________________

Фамилия имя отчество 3 автора(если применимо) ___________________________________
Контакты (телефон, e-mail) _______________________________________________________

Факультет (колледж), курс________________________________________________________
Руководитель (ФИО) ____________________________________________________________
Ссылки для скачивания файлов ___________________________________________________
_____ _____________20__ г. 


______________
(ФИО автора1)

_____ _____________20__ г. 


______________
(ФИО автора 2)

_____ _____________20__ г. 


______________
(ФИО автора 3)

Руководитель-консультант- преподаватель факультета (если применимо):
ФИО, должность
Подпись, дата

Приложение 2

Рекомендации к содержанию представления проекта
Титульная страница
Напишите название проекта, укажите имена всех участников проекта и опишите роль каждого участника на проекте

Цель и задачи проекта

Какую проблему решает проект? Проблема не должна быть надуманной.

Объяснение должно быть понятным без специальных знаний.

В чем идея? Создаете ли вы что-то уникальное?

Продукт

Как продукт/услуга решает проблему.

Указание на альтернативные способы решения проблемы.

Ценность для пользователя (кто пользователь?)

Специфика самого бизнеса.

Характеристика рынка

Бизнес-модель (например, на основе «Lean Canvas»)
Кому осуществляется продажа продукта/услуги.

Способ донесения ценности продукта до покупателя.

Расходы на продвижение, обслуживание.

Что будем продавать?

Основные каналы продаж.

В какой форме?

Конкуренты

Кто ваши прямые конкуренты?

Кто ваши косвенные конкуренты?

Какие у вас отличия? Что упустили конкуренты?

В чем уникальность вашего проекта? В чем вы лучше?

Барьеры входа

Сложно ли повторить ваш проект/технологию?

Имеются ли у вас патенты?

Вы используете уникальные технологии? Если да, то обязательно выделите этот пункт и обоснуйте

Вам нужны уникальные специалисты? Если да, то обязательно выделите этот пункт и обоснуйте

Потребность в финансировании

	Статья расходов
	Сумма

	
	

	
	

	
	

	              ИТОГО:
	


На какие цели вам нужны средства?

Условия сделки

Риски

Типичные риски инновационных компаний:
недостаточно большой рынок,
неверно выбранный объем финансирования,
слабая команда.
Необходимо кратко обозначить основные пути снижения рисков

Команда

О команде

Сферы ответственности

Менторы/советники

Предыдущие достижения вашей команды. Выделите только то, что может быть полезным. 

Контакты

Ваши контактные данные
